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四川雅化实业集团股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                                        编号：20170511 

投资者关

系活动类

别 

 

√特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

□其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位

名称及人

员姓名 

国联安基金：周南；上投摩根基金：朱晓明；长盛基金：代毅； 

汇丰晋信基金：骆志远；嘉实基金：苏文杰； 

中泰证券：王席鑫、孙琦祥、罗雅婷 

时间 2017 年 05 月 11 日 

地点 
四川雅化实业集团股份有限公司 23 楼会议室（四川省成都市高新区天府四街 66 号航

兴国际广场 1 号楼） 

上市公司

接待人员

姓名 

董事会秘书：翟雄鹰； 

证券事务代表：郑璐。 



 

投资者 

关系活动

主要内容

介绍 

一、公司基本情况介绍 

    公司董秘翟雄鹰先生对公司基本情况、发展历程、产业布局等情况进行了简单介

绍。 

公司前身是 1952 年成立的一家国有企业，后来经过企业改制、股份制改造，于

2010 年成功登陆中小板，成为四川省唯一一家上市的民爆企业。上市几年来，公司

的 CAGR 达到了 7%以上，2016 年，公司实现营业收入 15.6 亿元，净利润 1.34 亿元，

净利润位居 11 家民爆上市公司的第一位。 

公司从 2013 年开始就积极做好业务转型和产业转型工作，到目前来说逐步确立

了民爆和锂业双轮驱动的发展战略。民爆板块来讲，公司已经在全国 20 多个省市和

海外布局实现了产业布局，从单一的民爆产品销售向爆破一体化服务转型，实现民爆

产品综合效益最大化。在海外布局方面，公司于 2013 年成功收购了新西兰红牛公司，

红牛公司占据了新西兰民爆市场的半壁江山，而且连续几年都实现了净利润两位数以

上的增长。2016 年，公司又在澳洲进行了相应的产业布局，未来将会在澳洲市场开

创一片新天地。锂板块来讲，公司于 2013 年进入锂行业，通过不断的深入布局，已

建立了稳定的资源和渠道，随着新能源行业的发展，公司将会分享由此带来的红利。 

另外，我们也结合公司自身优势进行业务延展，主要朝军工和新材料方向延展。

军工方面，公司已搭建起久安芯、蓝狮科技、军工检测平台等三个发展平台，也已拿

到了军工保密资质和武器装备承制资格等具有重量级的资质，随着军民融合的蓬勃发

展，公司军工业务也将随之做大做强。公司还在新材料方面作了一定的投资，相信未

来也将带来不错的业绩回报。 

 

二、公司对新能源汽车行业的发展如何看待？ 

近日，工信部与国家发改委、科技部联合印发了《汽车产业中长期发展规划》，

提出力争通过十年的持续努力，迈入世界汽车强国行列。在六大重点任务中，《规划》

提出了推进数字工厂、智能工厂、智慧工厂建设，融合原材料供应链、整车制造生产

链、汽车销售服务链，实现大批量定制化生产以及发布实施节能与新能源汽车、智能

网联汽车技术路线图，明确近、中、远期目标等具体内容，新能源汽车和智能网联汽

车将会得到长足的发展，随之必将拉动锂电行业的快速发展。 

国外很多汽车巨头公司都认为此时正是发展新能源汽车的最好时机。福特汽车公

司总裁兼首席执行官马克·菲尔兹提到，目前正是在中国市场扩大电动车产品阵容及

投资的最佳时机；戴姆勒公司旗下的奔驰汽车近日在德国斯图加特举办的汽车大会上

称，奔驰在新能源汽车发展上将重新调整发展重点，将弱化氢燃料汽车的发展，转而

将发展重心放在纯电动汽车和混合动力汽车上。 

未来，新能源汽车行业发展的潮流不可阻挡，公司也将在化石能源向新能源发展

的道路上作出应有的贡献。 

 



 

 

三、公司目前锂产业的发展情况怎样？ 

公司紧紧把握新能源产业发展良机，积极开拓锂业务市场，理顺上下游供应关系，

已建立起稳定的原料供应和锂产品销售渠道。为有效解决公司上游锂矿资源的保障问

题，公司与澳洲银河资源签署了锂精矿的采购协议，第一批锂精矿已于 4 月 20 日运

达公司生产工厂，其他批次锂精矿也将按协议约定分期分批送达。目前公司锂盐生产

顺利，产品质量完全满足客户需求。未来，公司将根据新能源产业下游客户的需求择

机扩大产能，持续深化发展锂产业，为公司业绩增添新的亮点。 

 

四、公司在民爆产业有何布局？ 

目前，公司通过大力开发省内外市场和对接大型终端客户，已在四川、新疆、内

蒙、云南、贵州、湖北、福建、山西、辽宁、广东、广西、湖北、江苏、山东等全国

20 多个省、市、自治区进行了产业布局，能够以点带面的销售民爆产品和提供爆破

一体化服务。随着民爆市场竞争的进一步加剧，公司通过前瞻布局，将继续依靠较强

的并购整合能力，不断扩大市场区域，提升市场份额，将公司做大做强。此外，公司

依托新西兰、澳大利亚目前已建立起来的拓展平台，继续搜寻海外发展的机会，真正

成为具有国际竞争力的民爆产业集团。 

 

五、公司有哪些核心优势? 

公司在民爆产业上拥有研发、生产、流通、爆破、运输、技术咨询等完整产业链，

具备区位、技术、管理、兼并融合等核心优势。在近十多年的发展过程中，总结和提

炼了一套适合企业发展且独具雅化特色的管控模式，特别是对新并购公司的整合能

力，另外，公司拥有中国民爆行业唯一的国家认定企业技术中心以及国家认可监测和

校准实验室，随着公司智能制造的深入推进，必将进一步提升公司的核心竞争力。公

司在做好民爆产业的同时，通过前瞻布局，在新兴产业方面也取得了不菲的成绩，形

成了锂业与民爆产业共同发展的良好态势，积累了一定的新产业拓展经验，为企业经

营业绩的持续增长提供了保障。 

 

六、公司今年的业绩预计如何？ 

随着民爆行业回暖、锂行业爆发，公司今年业绩肯定好于去年。公司已预告了半

年度业绩：归属于上市公司的净利润将达到1.2～1.4亿元，同比增长幅度为50%～

80%。 

 

    

本次沟通会未涉及公司未公开披露的相关信息。 



 

附件清单

（如有） 

无。 

日期 2017 年 05 月 11 日 
 


