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四川雅化实业集团股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                                        编号：20160912 

投资者关

系活动类

别 

 

√特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

□其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位

名称及人

员姓名 

西南证券研究发展中心：张汪强、李海勇。 

时间 2016 年 09 月 12 日 

地点 
四川雅化实业集团股份有限公司 23 楼会议室（四川省成都市高新区天府四街 66 号航

兴国际广场 1 号楼） 

上市公司

接待人员

姓名 

董事会秘书：翟雄鹰； 

证券事务代表：郑璐。 



 

投资者 

关系活动

主要内容

介绍 

一、公司目前的基本情况 

公司董秘翟雄鹰先生就公司基本情况向来访者作了简要介绍，并就目前的宏观经

济形势、民爆行业的现状、公司未来的发展战略等进行了详细的介绍和说明。 

二、公司看好军工产业的原因、目前发展现状及未来蓝图？ 

军民融合是国家战略之一，公司把大力发展军工产业作为未来战略发展重点之

一，将充分依托公司现有的资源优势，通过与科研院校、军工企业的合作，抓住机遇，

尽快推进军工项目，形成新的业绩支撑。 

目前，公司建立了久安芯公司和蓝狮科技两个军工发展平台，通过上述两个平台，

与有军工背景的研究院所及其他企业或个人建立合作关系，不断拓展军工产业发展渠

道。未来，公司将抓住军民融合有利机遇，积极推进参与军工企业的整合工作。同时，

通过产业并购基金，以军民融合为主题的军工高端装备、军工信息化、军工新材料等

为主要投资方向，通过投资、收购和培育等方式做实做强军工产业。 

三、公司涉足的新材料气凝胶的市场前景如何？ 

气凝胶是未来应用广泛的新材料，其应用将极大地改变交通运输、热网管道建设、 

石油石化行业、工业设备领域的发展。气凝胶材料是迄今为止绝热性能最好的材料，

广泛应用在航空航天、石油化工、电力冶金、船舶车辆、精密仪器、冰箱冷库、服装

帐篷、建筑节能等领域，是传统隔热材料革命性替代产品。 

    气凝胶市场前景非常好，目前正处于市场需求的爆发阶段。据 Allied 市场研究

报告、圣诺节能公司研究报告，全球气凝胶市场 2014 年～2020 年复合增长率高达

36.4%，而且还会随着新应用领域不断扩大而强势增长；国内气凝胶市场增长将会以

快于国际平均水平的速度迅速增加，预计 2015年～2020年的复合增长率约达 61.1%，

将在工业和设备领域获得大批量应用，2020 年开始全面替换传统工业保温材料，产

值将在 1000亿以上，因此该产品的市场前景十分广阔，且处于暴发期。 

四、公司海外发展取得的成效及今年为什么重点选择拓展澳洲市场？ 

2013 年，公司并购新西兰红牛矿服和红牛火药，迈出了海外市场拓展、参与国

际竞争的第一步。三年多来，红牛公司已占有新西兰一半以上的市场份额，不仅技术

先进，产业链齐全，还具有成熟的国际市场和开展国际爆破一体化业务的经验，业绩

年年稳步增长。而澳洲毗邻新西兰，新西兰的成功整合，培养和锻炼了一批具备国际

并购经验的人才队伍，为在澳洲市场的布局奠定了坚实的基础。 

澳洲矿产资源丰富，其民爆市场是全球主要的民爆市场之一，很多在华的中国企

业都在澳洲拥有自己的矿山，而且这些企业都十分愿意与当地的中国企业建立合作关

系，今年 7月 29日，我们已完成了首个项目---收购尼德鲁全部民爆资产与业务，组

建了北方星辰爆破公司，正式开始了雅化集团在澳洲的业务拓展，我们将会在行业低

谷期，通过产业并购做强做大集团的海外业务，把集团建设成具有国际竞争力的产业

集团。 

五、关于未来发展战略或规划目标？ 



 

随着国家 “十三五”规划项目的逐步落地，作为基础工业之基础的民爆行业，

将迎来较好的发展机遇。在充分分析国家宏观经济发展和民爆行业发展现状的前提

下，我们将充分结合自身优势，通过实施业务转型战略，做强做大民爆主业；通过实

施产业转型战略，培育新的经济增长极；通过实施技术创新战略，打造技术核心竞争

力；通过实施信息化战略，抢占新常态下的制高点；通过实施人力资源战略，支撑企

业持续发展；通过实施集团管控战略，确保整体战略目标的实现。 

 

本次沟通会未涉及公司未公开披露的相关信息。 

附件清单

（如有） 

无。 

日期 2016 年 09 月 12 日 
 


